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Veicolo: offerta e successivo colloquio di vendita

Compito

Compito parziale Redigi un’offerta sulla base della licenza di circolazione che trovi qui sotto. Per farlo,
1: puoi utilizzare il sistema messo a disposizione dalla tua azienda o un apposito

strumento online. La scelta del/della cliente spetta a te.

Compito parziale Confronta la tua offerta con quella del tuo/della tua partner di apprendimento. Quali
2: sono gli elementi in comune? In che cosa differiscono le coperture scelte e quali
considerazioni vi hanno spinto a proporle?

Compito parziale Fate finta di essere un/una consulente. Uno/una di voi € il/la consulente, mentre

3: I'altro/altra a & il/la cliente. Utilizzando come base la vostra offerta, cercate di
giungere alla stipula conducendo con chiarezza un colloquio di vendita. Spiegate
al/alla cliente le singole coperture nonché i vantaggi e gli svantaggi della soluzione,
compresi i servizi inclusi.

Quindi scambiatevi i ruoli.

Circle Veicolo — Aprile 2022 Pagina 1/1



vbv
AFA

Compito parziale Fate finta di essere riusciti a stipulare I'offerta e di avere in mano la proposta firmata
4: del/della cliente. E adesso cosa succede? Documentate insieme le fasi del processo
che, da questa proposta firmata, porta alla redazione della polizza.

Compito parziale Se hai gia completato le attivita precedenti:
5: Redigi un’offerta per lo scooter presentato qui sotto.
Cosa cambia in generale quando si redige un’offerta per una motocicletta? Quali

sono le sue peculiarita?
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